
美国家庭储能市场的材料供应链现状

最近和几位加州的朋友聊天，他们都在自家屋顶装了光伏板，但谈到配套的储能电池时，却都不约而同地提到了“
等待”这个词。等待电池到货，等待安装排期，甚至等待某个关键部件的价格回落。这让我开始思考一个更深层的
问题：驱动这些家庭储能系统运转的“血液”——也就是那些核心原材料——它们的供应情况，到底如何呢？
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　　要理解这个问题，我们得先看看现象背后的数据。美国能源信息署（EIA）的数据显示，近年来美国

户用储能市场呈爆发式增长，装机量年复合增长率惊人。市场的火热需求，像一股巨浪，直接拍打在上

游原材料供应链的堤坝上。家庭储能系统的核心，无论是磷酸铁锂（LFP）还是三元锂（NMC）电池，

其关键材料如锂、钴、镍、石墨的全球供应，都面临着地理集中、开采周期长、地缘政治等多重挑战。

例如，锂资源的提取和精炼能力，在短时间内难以匹配下游电池产能的扩张速度。这就造成了一个有趣

的局面：终端产品需求旺盛，但制造它的“基础食材”却可能供货紧张或价格波动。这种原材料层面的

“瓶颈效应”，最终会传导至消费者的安装成本和等待时间上。

　　说到这里，我不得不提一下我们海集能的一些实践。作为一家从2005年就开始深耕新能源储能领域的

企业，我们对于供应链的深度和韧性有着切身的体会。海集能总部位于上海，在江苏南通和连云港布局

了生产基地，这种“标准化与定制化并行”的体系，让我们在应对原材料市场波动时，有更灵活的调整

空间。我们深知，一个稳定的储能解决方案，必须建立在稳固的供应链基础之上。因此，从电芯选型开

始，我们就与全球优质的原材料供应商及电池制造商建立了长期战略合作，通过严格的品控和前瞻性的

采购策略，来平滑材料价格波动对产品交付的影响，目的就是为了给全球用户，包括美国家庭，提供更

可靠、更高效的“交钥匙”储能方案。毕竟，阿拉做能源的，可靠性是头等大事。

　　那么，具体到美国家庭这个场景，材料供应情况会产生哪些实际影响呢？我们可以看一个假设但贴

近现实的案例。设想在德克萨斯州休斯顿郊区，一个典型的独栋住宅家庭，为了应对夏季频发的极端天

气和电网不稳定，决定安装一套15千瓦时的屋顶光伏配套储能系统。在2023年，他们可能发现，系统总报

价中电池包的成本占比显著，且安装商告知的交付周期长达3-4个月。这背后，很可能就是当时锂电池原

材料碳酸锂价格处于历史高位，以及供应链物流效率等因素共同作用的结果。而当原材料价格下行、供

应改善时，同样的家庭可能会享受到更快的安装速度和更具竞争力的价格。这个微观案例，清晰地映射

出宏观材料供应链与终端用户体验之间的紧密联系。

　　所以，我的见解是，美国家庭储能的普及之路，不仅仅是一场技术与市场的赛跑，更是一场关于全

球资源协同与供应链管理的考验。未来的竞争，将不仅仅是电池能量密度的竞争，更是供应链韧性、成

本控制能力和本地化服务能力的综合竞争。对于像海集能这样的解决方案提供商而言，我们的角色就是

利用自身在储能系统集成、智能温控与电池管理（BMS）方面的技术沉淀，通过系统级优化来提升每一

克关键材料的利用效率，缓解终端压力。同时，我们也将站点能源业务中积累的极端环境适配、一体化
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集成经验，反哺到户用产品线，确保产品在不同气候条件下都能稳定运行。

　　面对这样一个复杂而充满活力的市场，您认为，除了技术进步，还有哪些关键因素能够帮助美国家

庭更快、更经济地获得可靠的储能解决方案，从而真正掌握自己的能源自主权呢？

　　——
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