
澳洲储能设备制造利润分析

各位朋友，今天阿拉想和大家聊聊一个非常具体，但又充满机遇的话题：在澳洲制造储能设备，利润空间究竟在哪
里？ 这不仅仅是一个财务问题，它背后折射的是全球能源转型浪潮下，产业链布局的战略思考。
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　　现象是清晰的。澳大利亚，这片拥有得天独厚太阳能资源的大陆，正经历一场深刻的能源变革。家

庭用户希望摆脱高昂且不稳定的电网电价，工商业主寻求降低运营成本和保障生产连续性，而广袤的矿

区、农场以及离网社区，对稳定电力的需求更是迫切。政府层面，从各州到联邦，也出台了一系列支持

储能发展的政策和补贴。这一切，共同催生了一个快速增长的储能市场。然而，市场繁荣并不直接等同

于制造利润丰厚。利润，藏在细节里，藏在价值链的精准定位中。

　　我们来看一些数据。根据澳大利亚清洁能源委员会的报告，2023年澳洲大型储能项目（大于1MW）

的投资额创下历史新高。但另一方面，本土制造能力却未能完全匹配这种需求增长。许多项目依赖进口

的标准化电池系统，这些系统在应对澳洲独特的地理气候、电网标准（如AS/NZS 5139标准）和用户习惯

时，往往需要额外的适配和集成工作，这无形中增加了总成本，也压缩了利润。这就引出了一个核心问

题：利润是来自简单的硬件组装，还是来自对本地需求的深度理解与价值附加？

　　这里，我想分享一个具体的案例。在澳大利亚西部的某个偏远矿区，传统的柴油发电不仅成本高昂

，碳排放压力也大。他们需要一个能够整合光伏、储能和备用柴油机的混合能源系统，并且这个系统必

须能耐受高温、沙尘的极端环境，实现无人值守的智能管理。如果仅仅提供一个标准化的电池柜，利润

微薄且无法解决问题。而像我们海集能这样的企业，所擅长的正是为此类“关键站点”提供定制化方案

。我们从电芯选型、PCS匹配、热管理设计，到与现场光伏和柴油机的智能一体化控制，进行全链条的深

度定制。最终交付的，不是一个简单的“设备”，而是一套“交钥匙”的绿色供电解决方案。这个案例

中，利润主要来源于哪里？来源于技术集成、环境适配和智能运维带来的附加值。我们的南通基地，正

是专注于此类定制化储能系统的设计与生产，以满足全球不同市场的特殊需求。

　　那么，对于希望在澳洲储能制造领域分一杯羹的参与者，有什么更深入的见解呢？我认为，利润结

构可以看作一个逻辑阶梯：

　　第一阶：基础组装利润。

进口核心部件（如电芯、PCS）进行本地组装，利润较薄，高度依赖规模化和供应链成本控制。

  第二阶：本地化适配利润。 针对澳洲标准、气候和认证要求进行产品改进和测试，利润空间提升，建立

了本地化壁垒。我们的连云港基地规模化制造的标准化产品，在进入澳洲市场前，也必须完成这一关键

步骤。

  第三阶：解决方案利润。 针对工商业、户用或微电网等具体场景，提供包含设计、安装、运维的整套方
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案，利润最高，客户粘性也最强。这正是海集能作为数字能源解决方案服务商所聚焦的核心。

  第四阶：技术生态与服务利润。 通过智能运维平台，提供能源管理、电力交易辅助等持续服务，创造长

期价值流。这代表了未来利润的延伸方向。

　　海集能自2005年成立以来，近20年都深耕于新能源储能领域。我们理解，真正的利润来自于为客户创

造可持续的价值。在澳洲市场，这意味着你的产品要能经受住昆士兰的湿热和南澳的干热，要能无缝对

接AEMO的电网规则，要能让一个农场主在手机上一目了然地管理他的光伏和储能。我们遍布全球的落

地项目，包括在澳洲的合作，都反复验证了这一点：本土化创新和全产业链的“交钥匙”能力，是构建

盈利护城河的关键。

　　说到底，澳洲储能设备制造的利润分析，绝不是一个简单的成本加减游戏。它是一场关于技术深度

、市场洞察和可持续价值创造的综合考量。当大家都在谈论“风口”时，你是否已经准备好，不仅仅提

供一块电池，而是提供一个稳定、智能、绿色的能源未来？你的答案，将决定你在这个市场中的位置。

　　——

来源: https://www.hjaiot.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://www.hjaiot.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

