
澳洲储能电池出口要求多少是进入市场的关键门槛

最近和几位做国际贸易的朋友聊天，他们不约而同地提到了一个话题：想把中国的储能产品卖到澳洲去，但一听到
那些技术标准、认证要求，就觉得头大。这确实是个普遍现象。澳洲市场对清洁能源的需求旺盛，尤其是家庭储能
和离网站点能源系统，但他们对产品的安全、性能和质量有着近乎严苛的规定。这就像你想进一所顶尖大学，首先
得通过它的入学考试，而澳洲的认证体系，就是这场考试。
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洲去，但一听到那些技术标准、认证要求，就觉得头大。这确实是个普遍现象。澳洲市场对清洁能源的

需求旺盛，尤其是家庭储能和离网站点能源系统，但他们对产品的安全、性能和质量有着近乎严苛的规

定。这就像你想进一所顶尖大学，首先得通过它的入学考试，而澳洲的认证体系，就是这场考试。

　　那么，具体有哪些“考题”呢？我们可以从几个层面来看。首先是安全层面的强制性要求。所有进

入澳洲市场的电气产品，包括储能电池系统，都必须符合澳大利亚的电气安全标准。这通常意味着需要

通过相关测试，并加贴 RCM (Regulatory Compliance Mark) 标志。对于电池本身，相关的澳洲标准比如

AS/NZS 5139:2019（电气安装-电池系统的安全）就是核心依据，它详细规定了电池系统在安装、安全隔离

、热管理等方面的要求。其次，是并网要求。如果你的储能系统需要与澳洲电网连接，那么它必须通过

当地分销网络服务商 (DNSP) 的认可，并满足 AS/NZS 4777.2 标准关于并网逆变器的要求。这确保了系统

不会对电网的稳定性和安全性造成影响。再者，是性能与质保。澳洲消费者和安装商非常看重产品的性

能数据（如循环效率、衰减率）和制造商提供的质保年限。一份清晰、可靠的十年以上质保承诺，往往

是赢得信任的基石。

　　数据背后的逻辑：为什么标准如此重要？

　　我们来看一些数据。根据澳大利亚清洁能源委员会 (Clean Energy Council, CEC) 的统计，截至2023年

，澳洲已有超过三分之一的家庭安装了屋顶光伏，其中配套储能系统的比例正在快速增长。如此高的渗

透率，其基础正是严格的标准体系。它构建了一个良性循环：高标准淘汰了劣质产品，保护了消费者权

益，从而提升了市场对储能技术的整体信心，反过来又刺激了更多需求。一个缺乏标准、安全事故频发

的市场，是注定无法做大的。所以，当你觉得这些要求繁琐时，不妨换个角度想：它们正是澳洲市场成

熟和值得进入的标志。它不是在拒绝你，而是在筛选出真正有准备、有实力的参与者。

　　从标准到实践：海集能的应对之道

面对这样一套体系，企业该如何应对？以我们海集能为例，我们的策略是“设计即合规”。什么意思呢

？我们不是在产品设计制造完成后再去“碰运气”做认证，而是在产品研发的初始阶段，就将澳洲乃至

全球主要市场的标准要求作为设计输入的一部分。我们的两大生产基地——南通定制化基地和连云港标

准化基地——都严格遵循这一理念。比如，针对澳洲常见的极端高温、干燥或沿海高盐雾环境，我们在

电芯选型、电池模块的热管理与散热设计、乃至柜体的防腐涂层工艺上，都进行了预先的强化和适配。

我们的站点能源产品，像为通信基站定制的光储柴一体化能源柜，在设计时就已经考虑了AS/NZS

3000等布线规范和AS/NZS 5139的安全要求，确保到了现场能够快速、合规地部署。
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　　这种前瞻性的投入，表面看增加了前期成本，但实际上大大缩短了产品获得市场准入的时间，降低

了后续的合规风险。我们的产品能够成功落地全球多个气候与电网条件迥异的地区，正是得益于这种深

入骨髓的“合规基因”。毕竟，新能源储能，尤其是保障关键站点供电的能源方案，安全与可靠永远是

第一位的，阿拉上海人讲，这叫“底盘要稳”。

　　一个具体的场景：西澳矿区的离网供电

让我们看一个更具体的例子。在澳大利亚西部的偏远矿区，电网覆盖往往薄弱甚至完全缺失。传统的柴

油发电不仅成本高昂、噪音污染大，而且燃料补给困难。这里对储能系统的要求，除了通过前述的各项

认证外，还极端强调系统的可靠性、环境适应性和智能能源管理能力。

我们曾为一个这样的矿区项目提供了一套集装箱式光储微电网解决方案。这套系统需要：

　　极端环境耐受： 在50摄氏度以上的高温下稳定运行，并能抵御沙尘侵袭。

高比例新能源接入： 整合大规模光伏，实现柴油减量甚至替代，这就需要先进的能量管理系统 (EMS)

进行精准的预测和调度。

无缝切换与高可靠性： 确保采矿作业24小时不间断供电。

　　最终，这套系统不仅满足了所有硬性的认证要求，更凭借其在实际运行中超过98%的供电可靠性和显

著的柴油节约效益，赢得了客户的长期认可。这个案例告诉我们，满足“出口要求”只是拿到了入场券

，而真正能在场上赢得比赛的，是产品解决实际痛点的深度和系统集成的成熟度。

　　更深一层的见解：标准是动态的对话

在我看来，把出口标准仅仅视为一堆冰冷的条文，是一种误解。它更像是一场动态的、持续的技术对话

。标准本身会随着技术进步和事故经验而更新，比如对电池热失控蔓延的防护要求就在不断细化。同时

，领先的企业实践有时也能反过来推动标准的演进。当我们作为制造商，带着更安全、更高效的技术方

案与澳洲的测试机构、行业委员会进行交流时，我们实际上也在参与塑造未来的标准。

因此，对于有志于澳洲市场的同行，我的建议是：首先，给予标准最高的尊重，投入资源进行深入研究

，必要时与专业的认证咨询机构合作。其次，建立从研发到生产的全流程质量管理体系，确保每一台出

厂产品都符合设计预期。最后，也是最重要的，是理解标准背后的“为什么”——即澳洲市场的独特需

求、环境挑战和用户习惯。你的产品，是否真正为澳洲的家庭带来了更省心、更经济的用电方式？是否

真正为那些偏远站点提供了坚如磐石的电力保障？当你的产品价值与市场的核心需求同频共振时，那些

“要求”就不再是障碍，而是帮助你构建竞争壁垒的盟友。

　　那么，你的产品准备好开始这场与高标准市场的对话了吗？在通往澳洲乃至全球市场的道路上，你

认为最大的挑战，是技术适配的复杂性，还是对异国市场游戏规则的理解深度？

　　——

来源: https://www.hjaiot.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://www.hjaiot.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

