
欧洲家用储能设备制造公司的崛起与本土化挑战

最近在行业论坛上，几位欧洲的合作伙伴和我聊起一个有趣的现象。他们说，现在去逛本地的家居建材市场或能源
展，家用储能系统的品牌展位越来越多了。这让我想起十年前，那里的货架上可能还只有传统的柴油发电机。你看
，市场的风向，有时候就藏在消费者用脚投票的日常选择里。
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　　从现象看本质，这个变化的驱动力非常清晰。一方面，欧洲，尤其是德国、意大利、英国等地，高

昂且不稳定的电价是直接的催化剂。根据欧洲能源监管机构合作署(ACER)的一份市场监测报告，2022年

下半年，欧盟家庭用户的平均电价较前一年同期上涨了约60%。这种财务压力，让家庭投资一个能“锁住

”电费的系统，从“环保情怀”变成了精明的经济账。另一方面，政策也在强力助推。欧盟的“Repower

EU”计划设定了明确目标，旨在加速可再生能源部署，这其中就包含了对分布式储能，特别是家庭储能

的激励。当然咯，我们也不能忽视欧洲消费者普遍较高的环保意识，他们不仅是能源的消费者，也越来

越希望成为“产消者”。

　　那么，面对这样一个蓬勃发展的市场，欧洲本土的家用储能设备制造公司现状如何呢？他们确实拥

有得天独厚的优势：品牌认知度高、对本地电网标准和认证体系了如指掌、销售和售后网络健全。但是

，挑战也同样明显。家用储能是一个高度集成化的产品，它不仅仅是把电池包起来那么简单，其核心在

于电池管理系统、能源管理系统以及与光伏逆变器的智能协同。许多欧洲品牌在电力电子和系统集成方

面的积累，相较于其在品牌和渠道上的优势，可能并非其传统长项。这就导致了一个现象：部分欧洲品

牌的产品，其核心电芯或PCS可能来自亚洲供应商，自己则专注于品牌包装、系统设计和本地服务。这种

模式有其合理性，但也意味着在成本控制和核心技术迭代速度上，可能会面临一些外部制约。

　　这就引出了一个更深层次的行业见解：在全球化的产业链中，真正的竞争力来自于哪里？我认为，

是“深度集成”与“场景化创新”的能力。一个优秀的家用储能系统，应该像一个老练的管家，它不仅

要安全可靠地存电、放电，更要能理解这个家庭的用电习惯，预测天气变化对光伏发电的影响，甚至在

电价波谷时自动充电、波峰时放电，实现家庭能源支出的最优化。这种智能，需要制造商对电化学、电

力电子、软件算法和能源市场都有深刻的理解，并将它们无缝融合。这恰恰是一些拥有深厚技术背景和

全产业链布局的全球化公司的优势所在。

　　说到全球化与本土化的结合，我所在的海集能便是一个很好的观察样本。我们自2005年于上海成立以

来，近二十年的时间几乎都聚焦在储能这个赛道。从早期的技术沉淀，到如今在江苏南通和连云港布局

两大生产基地，我们构建了从电芯选型与测试、PCS研发、系统集成到智能运维的全链条能力。这种“交

钥匙”工程的能力，最初是在大型工商业储能和严苛的站点能源领域磨练出来的。比如，为偏远地区的

通信基站提供“光储柴一体化”解决方案，那种环境对设备的可靠性、环境适应性和智能管理的要求，

是极端苛刻的。这种经验反哺到家用储能产品上，让我们对“安全”和“可靠”这两个词，有着近乎偏

执的追求。
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　　那么，一家中国的技术公司，如何为欧洲家庭提供服务呢？答案就是“全球技术叠加本地化创新”

。我们并不简单地将一个标准产品运到欧洲，而是深入理解德国、意大利、英国等地不同的电网规范、

家庭用电结构、甚至消费者的使用偏好。我们的工程师团队会与当地的安装商、分销商紧密合作，确保

产品不仅符合所有安全认证，更能无缝接入本地生态。例如，针对欧洲许多家庭已有的光伏系统，我们

的储能产品可以做到高度兼容和智能优化，而不是要求用户进行“全套更换”。这种“即插即用”的友

好性，和背后经过全球复杂场景验证的系统稳定性，构成了我们独特的价值主张。阿拉经常讲，技术是

底层的通用语言，但最终的产品，必须会说当地的“方言”。

　　未来，欧洲的家用储能市场必然会从早期的“有和无”的问题，过渡到“好和优”的竞争。消费者

会越来越专业，他们会比较系统的循环效率、关注电池的衰减曲线、在意管理软件的智能程度和用户体

验。这对于所有市场参与者，无论是欧洲本土公司还是国际品牌，都提出了更高的要求。单纯的组装将

难以维系，深度整合核心技术与持续的场景创新，才是通往下一阶段的钥匙。毕竟，家庭的能源中心，

守护的是家人的舒适与安全，这份信任，需要坚实的技术基石来承载。

　　所以，我想留给大家一个开放性的问题：当你的家庭选择拥抱储能，除了品牌和价格，你认为哪一

个技术或服务指标，最值得你花时间去深入了解和比较？是十年后的电池健康度承诺，还是与智能家居

生态的联动能力，或者是当系统出现异常时，服务商能否在24小时内提供远程诊断支持？

　　——
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