
地拉那时代储能业务利润率洞察

当全球的目光聚焦于地拉那的转型时，一个有趣的现象浮出水面：在这座阿尔巴尼亚首都迈向现代化、绿色化的进
程中，储能业务的利润率表现，远比许多人预想的更为稳健和具有吸引力。这并非偶然，而是能源基础设施演进过
程中的一个必然切片。我们今天不妨来聊聊这个话题。
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　　从现象上看，地拉那乃至整个巴尔干地区，正经历着能源结构的深刻调整。老旧电网的升级压力、

可再生能源接入的迫切需求，以及关键站点（如通信基站、安防监控）对供电可靠性的极致要求，共同

催生了一个庞大而具体的市场。这不再是简单的设备买卖，而是对一体化、智能化、高适应性解决方案

的渴求。单纯销售电池或逆变器的时代正在过去，为客户解决实际能源挑战、提供长期价值的服务模式

，正在重塑利润率的构成。你会发现，利润率的核心驱动力，已经从硬件本身，转向了系统集成能力、

智能化管理软件和全生命周期的运维服务。这恰恰是技术沉淀与本地化创新能大显身手的地方。

　　让我们用数据说话。根据国际能源署（IEA）近年的报告，在类似地拉那这样的新兴市场城市，集成

化储能解决方案（尤其是光储一体）的整体生命周期成本效益比传统柴油备用或单纯电网依赖高出20%-4

0%。这直接转化为了项目更高的内部收益率（IRR）和更健康的业务利润率。一个具体的案例或许能让我

们看得更清楚：某国际电信运营商在地拉那郊区及周边山地部署新一代通信站点，面临电网不稳、扩建

成本极高的难题。传统的柴油发电机方案不仅运营成本高企，碳排放压力也大。此时，一套集成了高效

光伏板、智能储能系统与先进能量管理器的“光储一体化”方案被引入。这套系统能够根据天气和负载

情况，自动在光伏、储能和市电（或少量柴油备用）之间进行最优调度。项目实施后，站点能源成本降

低了约35%，供电可靠性提升至99.9%以上，同时大幅减少了碳排放。这个项目的利润率之所以可观，关

键在于它卖的不是一堆零件，而是一个“交钥匙”的、持续产生价值的能源保障服务。客户为确定的供

电结果和长期的经济性付费，而供应商则凭借深厚的技术整合与运维能力获得合理且可持续的回报。

　　这便引出了我的一个核心见解：在地拉那这样的市场，决定储能业务利润率的，不是恶性价格竞争

，而是价值创造的深度与广度。你需要真正理解当地电网的薄弱环节、气候的极端特征（比如夏季高温

或冬季湿冷），以及客户运营的真实痛点。然后，用一站式的解决方案去匹配它。这要求企业必须具备

从核心部件到系统集成，再到智能运维的全产业链把控能力。说到这里，我不得不提一下我们海集能（H

ighJoule）的实践。我们自2005年于上海成立以来，就专注于新能源储能，在站点能源领域积累了近二十

年的经验。我们在江苏的南通和连云港布局了生产基地，分别应对高度定制化和规模化标准化的需求。

我们的站点能源解决方案，正是为通信基站、物联网微站这类关键设施量身定做，强调一体化集成、智

能管理和极端环境适配。我们提供的不是孤立的柜子，而是包含光伏、储能、功率转换和智慧大脑的整

体能源系统。这种基于全产业链优势的深度参与，确保了解决方案的高可靠性与高性价比，这构成了健

康利润率的坚实技术底座。说白了，阿拉做的是“授人以渔”的生意，帮客户把复杂的能源问题管起来

，利润自然就蕴含在创造出的增量价值里。
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　　那么，对于正在关注地拉那乃至全球新兴市场能源机遇的同行或投资者而言，问题或许不再是“储

能利润率有多少？”，而应该转变为：我们是否具备了为特定场景创造独特、稳定价值的能力，从而驾

驭这种新的利润率范式？

　　——

来源: https://www.hjaiot.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://www.hjaiot.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

