
共享储能电站租赁收入背后的经济逻辑

今天我想和大家聊聊一个蛮有意思的话题，就是共享储能电站的租赁收入。这可不是一个简单的会计科目，它背后
折射的是整个能源商业模式的一次深刻变革。你晓得伐？以前我们谈储能，总把它看作一个“成本中心”，是固定
资产，是沉没成本。但现在，观念要转一转了。
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　　让我们用PAS框架来拆解一下。首先是现象（Phenomenon）：越来越多的投资者，包括一些大型基

金和产业资本，开始将目光投向共享储能电站。他们不再仅仅满足于自己建设、自己使用，而是希望将

其作为一种可产生稳定现金流的资产进行运营和租赁。这催生了一个新的市场——储能容量租赁市场。

电站所有者将富余的、或特定时间段的储能容量“租”给有需要的用户，比如面临高峰电价压力的工厂

、或者电网公司本身，以此来获取收入。

　　那么，这个市场的驱动力是什么？这就涉及到数据（Analysis）。根据中国电力企业联合会的数据，

我国新型储能装机规模近年来保持高速增长。仅仅将其视为配套设施，其经济性模型是单薄的。但当储

能成为一种可交易的服务时，它的价值就被重新定义了。租赁收入，本质上是对储能电站“灵活性”和

“容量”价值的货币化。电网需要它来调峰调频，工商业用户需要它来规避尖峰电价，这些需求都转化

为了实实在在的租赁合同和财务进账。

　　我们来看一个具体的案例（Solution）。在中国西北某省，一个由社会资本投资的100MW/200MWh独

立储能电站于去年并网。它没有绑定任何特定发电厂，而是作为一个纯粹的“共享平台”存在。它的收

入来源主要包括两部分：一是参与电网辅助服务获得的补偿，二就是向周边工业园区内的企业提供容量

租赁服务。根据其公开的运营报告，在投运的第一个完整季度，其租赁收入已占到总收入的近40%。这清

晰地表明，市场愿意为“随时可调用”的储能能力付费。对于电站投资方而言，这部分预期稳定的租赁

收入，极大地改善了项目整体的财务模型，提升了投资吸引力。

　　说到这里，我想提一下我们海集能。在上海扎根近二十年，我们从最早的储能产品研发，到如今成

为数字能源解决方案服务商，我们见证并参与了这场变革。我们位于南通和连云港的生产基地，一个擅

长深度定制，一个专精于规模制造，这种“双轮驱动”模式，恰恰是为了应对多元化的市场需求。无论

是大型的共享储能电站，还是为通信基站、安防监控站点定制的光储柴一体化能源柜，其核心逻辑是相

通的：将储能从“硬资产”转化为“软服务”，创造持续价值。我们提供的从电芯到系统集成再到智能

运维的“交钥匙”服务，正是为了帮助客户，无论是电站投资方还是租赁使用方，能更聚焦于他们的核

心业务——也就是能源资产的运营和价值兑现。

　　所以，当我们回头再看“共享储能电站租赁收入分录”这个看似枯燥的财务条目时，你的视角应该

更开阔一些。它记录的不仅仅是一笔钱款的进出。它记录的是：
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　　一种将物理储能设施转化为金融可计价资产的创新。

一种对电网灵活性资源稀缺性的市场定价。

一种连接投资方、运营方和用电方的全新商业纽带。

　　它的存在，使得储能的商业闭环更加完整和健康。记账的学问，有时就是商业本质的镜子。

　　当然，这个市场仍在快速发展中，租赁模式、定价机制、风险分担都还在不断演化。这就引出了一

个值得我们持续思考的问题：除了容量租赁，储能电站作为一种新型基础设施，其价值挖掘的边界究竟

在哪里？它还能衍生出哪些我们今天可能还未充分认知的商业模式和服务形态？期待听到各位的见解。

　　——
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