
储能辅助服务收入增值税率解析

各位好。今天我们不谈技术参数，我们来聊聊一个更现实，或许也更能决定行业走向的话题：钱。具体来说，是储
能项目，尤其是参与电网辅助服务（比如调频、调峰、黑启动）时，所产生的收入应该如何计税。是的，我们得谈
谈“储能辅助服务收入增值税率”这个问题。这听起来很财务，很枯燥，但它恰恰是连接技术创新与商业可行性的
那座关键桥梁。如果这座桥的“过路费”算不清楚，再好的技术也可能被困在实验室里。
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　　这并非杞人忧天。过去几年，中国储能产业经历了从示范走向商业化的关键跃迁。根据中关村储能

产业技术联盟（CNESA）的数据，2023年国内新型储能新增装机规模再创新高。然而，一个普遍的现象

是，许多项目，特别是独立储能电站，其核心收益模型严重依赖于参与电力辅助服务市场。但问题来了

：电网公司支付的这笔辅助服务补偿费用，在储能运营商看来，究竟属于“售电收入”还是“服务收入

”？这直接决定了适用哪一档增值税率——是13%的销售货物税率，还是6%的现代服务业税率？这7个百

分点的差异，足以显著影响项目的内部收益率（IRR），甚至决定项目的生死。

　　让我们看一个具体的案例。在华北某个电力辅助服务市场较为成熟的省份，一座100MW/200MWh的

独立储能电站在2023年投入运营。其设计年收入中，约60%预期来自调峰和调频辅助服务。项目可研阶段

，财务模型一度陷入困境，因为税率假设的微小变动导致资本金收益率波动超过1.5个百分点。后来，项

目方与当地税务部门进行了多轮沟通，并参考了其他省份类似项目的处理先例，最终在清晰界定服务内

容、提供详实的调度指令与服务证明文件后，成功就这部分收入争取到了按“技术服务”适用的6%增值

税率进行申报。这个案例清晰地告诉我们，政策适用的明确性，其本身就是一种巨大的商业价值。它降

低了投资的不确定性，让资本敢于下场。

　　那么，作为储能系统的提供方，我们海集能如何看待这个问题？实际上，我们很早就意识到，为客

户提供的不仅仅是一套硬件设备。自2005年在上海成立以来，海集能（HighJoule）一直致力于成为数字能

源解决方案的服务商。我们位于南通和连云港的生产基地，分别负责定制化与标准化储能系统的生产，

确保从电芯到系统集成的全链条品质。尤其在站点能源领域，我们为通信基站、安防监控等关键设施提

供光储柴一体化方案，本质上就是在提供一种高可靠的“能源保障服务”。这种基因让我们深刻理解，

储能的价值核心在于其提供的“服务能力”——无论是为微电网提供稳定支撑，还是为大型电网提供调

频资源。因此，从产业健康发展的角度，将储能辅助服务收入明确定性为现代服务，并适用相应的税收

政策，不仅合理，而且必要。它能更精准地反映储能的价值创造环节，鼓励技术创新与模式创新，而不

是将储能简单地等同于“电池买卖”。

　　更进一步说，理清税务问题，只是扫清了商业化道路上的一个障碍。真正的挑战在于，如何让储能

系统本身更智能、更高效、更可靠地提供这些“辅助服务”。这就对储能系统的核心性能提出了极高要
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求：快速的响应速度（毫秒级）、精确的功率控制、超长的循环寿命，以及智能化的能量管理策略。系

统必须能够准确理解电网的调度需求，并转化为最优的充放电指令。这背后，是近二十年的电化学研究

、电力电子技术积累和物联网大数据平台的支撑。我们追求的，是让每一度电的调度都创造最大价值，

这既是技术课题，也是经济课题。

　　所以，当您考虑投资一个储能项目，特别是计划参与电力市场交易时，除了关注电池的循环次数和

系统单价，是否也应该组建您的团队，提前深入研究一下项目所在地关于“储能辅助服务收入增值税率

”的具体执行口径和案例呢？毕竟，在算清这笔“经济账”之前，再宏伟的蓝图，也可能只是纸面上的

风景。

　　——
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