
做储能项目宣传看板是连接技术与市场的艺术

侬晓得伐，在许多能源项目现场，一块清晰、有力的宣传看板，往往比几十页的技术方案更能打动人心。这不仅仅
是信息的罗列，而是一种将复杂技术、宏伟愿景和实际效益编织成直观故事的沟通艺术。特别是在储能这个专业门
槛较高的领域，如何通过一块看板，让投资人、合作伙伴乃至社区居民，在几分钟内理解项目的核心价值，这本身
就是一门学问。
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　　让我们先看一个普遍现象。在全球能源转型的浪潮下，储能项目如雨后春笋般涌现。然而，很多优

秀的项目在对外展示时，却陷入了“技术自嗨”的陷阱——堆砌着“kW”、“kWh”、“循环寿命”、

“簇管理”等专业术语，仿佛面对的观众都是电气工程师。结果呢？非专业观众看得云里雾里，项目的

核心优势和价值被晦涩的语言所掩埋。这种现象背后，反映出一个深层问题：我们是否真正思考过，宣

传的终极目的是什么？是展示技术的复杂性，还是传递解决方案的清晰性和可靠性？

　　从数据层面来看，有效的视觉沟通能显著提升项目认知度。有研究表明，人类处理图像信息的速度

比文字快6万倍，而图文并茂的内容记忆留存率比纯文字高出65%。对于储能项目而言，这意味着看板上

的一个简洁的系统拓扑图，可能比一段描述系统工作原理的文字更具说服力；一个展示投资回报周期的

动态图表，比空谈“节约成本”更能吸引目光。关键在于，如何将抽象的电能流动、电池充放、智能调

度，转化为观众能感知的“安全感”、“经济性”和“绿色贡献”。

　　这里，我想分享一个我们海集能（HighJoule）在东南亚某海岛微电网项目中的实践。项目所在地传

统上依赖昂贵的柴油发电，供电不稳且成本高企。我们为当地部署了一套“光储柴”一体化智慧能源系

统。在项目启动的宣传看板上，我们没有罗列PCS的转换效率或电芯的化学体系，而是聚焦于三个核心信

息：第一，用一张对比图，直观展示使用我们系统后，柴油消耗量降低了78%；第二，用一个简单的钟表

图标，示意供电可靠性从过去的日均中断4小时提升至99.9%以上；第三，用当地居民的笑脸照片和社区

小型冷库的图片，展示稳定电力带来的生活品质提升和渔业经济发展。这块看板成为了项目最好的“名

片”，让当地政府、资助机构和居民迅速建立了对技术的信任和对美好未来的期待。

　　那么，如何打造这样一块成功的储能项目宣传看板呢？这需要一种结构化的思维，我称之为“价值

可视化”阶梯。首先，基石是可信赖的实体。看板必须清晰地传达“谁在提供解决方案”。就像我们海

集能，近20年聚焦于储能技术研发与应用，在上海设立总部，在江苏南通和连云港布局了定制化与规模

化并举的生产基地。我们从电芯选型、PCS研发、系统集成到智能运维，构建了全产业链的“交钥匙”能

力。这种深厚的产业背景，是项目宣传最坚实的底气。观众需要知道，站在项目背后的，是一个有经验

、有实力、能负责的伙伴。

　　其次，看板的核心是聚焦客户痛点与收益。特别是对于我们核心的站点能源业务——为通信基站、
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物联网微站、安防监控等关键设施供电——看板内容必须一针见血。例如，在无电弱网地区，痛点就是

“供电难”和“成本高”。那么看板就应该突出“离网运行”、“极端环境耐受（-40°C至60°C）”、

“OPEX显著降低”等关键词，并配以产品在戈壁、高山等严酷环境下稳定运行的图片。我们的光伏微站

能源柜、站点电池柜等产品，正是通过一体化集成和智能管理，将这些抽象优势变成了可触摸的解决方

案。看板的作用，就是把“我们有什么”巧妙转化为“这能为你解决什么”。

　　最后，最高阶是讲述一个可持续的故事。储能项目的意义超越单纯的经济回报。宣传看板应该勾勒

出一幅更大的图景：它如何助力能源转型，如何减少碳排放，如何提升社区韧性。将项目的技术参数，

与社会价值、环境价值连接起来。例如，可以展示项目全生命周期的碳减排量，相当于种植了多少棵树

；或者说明稳定电力如何支撑了当地的医疗、教育等关键服务。这会让项目从一桩生意，升华为一个值

得尊敬的贡献。

　　所以说，做储能项目宣传看板，绝非简单的信息拼贴。它是一次严谨的逻辑构建，一次深刻的共情

设计，也是一次品牌实力的自信展示。它要求我们既要有工程师的严谨，确保每一个数据、每一句承诺

都经得起推敲；也要有传播者的敏锐，懂得如何用视觉和语言打动人心。当技术的光芒通过精心设计的

看板投射出来，项目本身就已经成功了一半。

　　在您规划下一个储能项目时，不妨先问问自己：我希望观众离开展示区后，最想带走、最常记起的

是哪一个画面、哪一个数字、或哪一种感受？

　　——

来源: https://www.hjaiot.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://www.hjaiot.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

